
Q. 独立・起業のきっかけはなんですか︖

A. 大手通販企業で 32 年間働くということで非常に貴重な経験と知見を沢山得ることができました。社会人として元気に働ける時間
を逆算した時に、この経験と知見を世の中に還元するためには 56 歳での独立はフットワーク軽くかつ幅広く動けるタイミングだと
判断いたしました。

Q. 独立・起業するまでに苦労したことなどがあれば教えてください

A. 起業自体は 40 代から構想は立てていましたが、一方的な独立願望ではなく本当に私の経験や知見を望んでいるクライアント様が
おられるという確信が持てるまでタイミングを見計らうことが重要だとは常々感じていました。人生の中でのターニングポイントを
自己責任で判断するタイミングが難しかったですね。

Q. 今、やりがいを感じることや、この仕事をする醍醐味はありますか？

A. 独立するということと会社に属するということはやはり視点が一変しました。すべての時間が自己責任になる不安は独特ですが、
今までの経験や知見がクライアント様のお役に立てている実感や、すべての判断が即時に自分で決断できるスピード感は独立の
何よりの醍醐味でしょう。

Q. これからのビジョンについてお話ください

A. いい提供価値やいい会社の素養を持ちながら進化の早いデジタル社会の流れについてゆけず本当の価値がお客様に届かないの
は非常に残念に感じます。ネット専門会社でなくてもすこしデジタル社会を理解していただき企業様とお客様を気持ちよく繋げて
ゆきたいと思っています。

Q. これから起業を目指す人へ、メッセージをお願いします

A. 人を雇って起業するなら確固たる事業計画が必要になり可能性の幅を限定することにもなりかねません。意外なところにビジネ
スの切り口を見つけることもあるので最初はひとり社長からスタートし、感覚を研ぎ澄ますことも大事だと思います。また個人で
できることは限られますので専門外業務は企業と協業すると仕事の幅が広がると思います。
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オーナー紹介

起業のきっかけ！中山  茂さんの起業ストーリー

大阪府／大阪市

デジタル社会に対応してゆくには、既存ビジネスモデルに手法的デジタルコーティングをするだけでは、消費行動が大きく変化
している今のお客様の本質的欲求に応えることができません。デジタル戦略から導き出す具体的戦術をコーチングいたします。
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前職 大手小売り通販 開業年月 ２０１８年３月 起業資金
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